
‭[R3] 작성일 : 2024.6.19‬

‭ChatGPT는 비록, Robot 이지만….제대로 활용한다면 온라인비즈니스 입문셀러 라고 하여도,‬
‭기존셀러 와 얼마든지 경쟁이 가능합니다. 또한….생각했던 것 보다, 더 빠른 시간 내 에 돈을 벌‬
‭수 있는 방법들을 많이 알려 줍니다…..만.‬

‭오늘  강의는, 막연히 알고 있는 ChatGPT 가 아닌…‬‭이커머스 입문셀러의 눈‬
‭높이에 맞추어서‬‭당장 어느 것 부터 시작을 해야 하는 것 인가를…가이드 해 주는‬
‭정도 입니다. (**깊은 내용은….현 시점에 어울리지 않기에, 거기까지는 안 합니다.)‬

‭……………………………………………………………………………………………………………‬

‭eCommerce의 Revolution‬
‭●‬ ‭첫번째 사건 : 드랍쉬핑판매 (재고관리의 필요성을 없앤, 무재고판매)‬
‭●‬ ‭두번째 사건 : ChatGPT (**game changer)‬

‭-‬ ‭It was launched on March 14, 2023, and made publicly available via the‬
‭paid chatbot product ChatGPT Plus, via OpenAI's API.‬

‭-‬ ‭GPT-4 is available on ChatGPT Plus and as an API for developers to build‬
‭applications and services.‬

‭(*) An application programming interface (API) is a way for two or more computer‬
‭programs or components to communicate with each other.‬

‭1.‬ ‭ChatGPT 개요‬
‭ChatGPT‬‭is a powerful AI language model‬‭developed‬‭by OpenAI‬‭, designed to have‬
‭human-like conversations and answer questions in a natural and friendly way.‬
‭[번역기] ChatGPT는 OpenAI가 개발한 강력한 AI 언어 모델로, 인간과 같은 대화를‬
‭나누고 자연스럽고 친근한 방식으로 질문에 답변하도록 설계되었습니다.‬

https://openai.com/blog/chatgpt


‭It leverages the GPT-3.5 architecture to generate high-quality responses‬
‭and assist you with tasks like writing emails and codes. (‬‭And they have‬
‭released GPT-4 now as well‬‭)‬
‭[번역기] GPT-3.5 아키텍처를 활용하여 고품질 응답을 생성하고 이메일 및 코드 작성과‬
‭같은 작업을 지원합니다. (그리고 그들은 지금도 GPT-4를 출시했습니다)‬

‭ChatGPT has been trained extensively on a diverse range of text‬
‭sources, so it can easily understand the context of what you're saying‬
‭and respond in a helpful manner.‬
‭[번역기] ChatGPT는‬‭다양한 텍스트 소스에 대해 광범위하게 교육을‬
‭받았으므로‬‭사용자가 말하는 내용의 맥락을 쉽게 이해하고 도움이 되는 방식으로‬
‭응답할 수 있습니다.‬

‭2.‬ ‭Key AI Trends in eCommerce‬
‭These days, one of the big trends to look out for in AI eCommerce is‬

‭hyper-personalization‬‭. Hyper-personalization is the‬‭use of‬‭advanced‬

‭data analytics and AI‬‭to deliver‬‭highly customized‬‭experiences to individual users or‬
‭customers.‬

‭[번역기]‬‭요즘 AI 전자상거래에서 주목해야 할 큰 트렌드 중 하나는 초개인화(Hyper‬
‭Personalization)입니다. 초개인화는 고급 데이터 분석과 AI를 사용하여 개별 사용자나‬
‭고객에게 고도로 맞춤화된 경험을 제공하는 것입니다.‬

https://dodropshipping.com/gpt-4-for-ecommerce/
https://dodropshipping.com/gpt-4-for-ecommerce/


‭—----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------‬

‭[번역기] 초개인화는 인공지능(AI), 머신러닝, 실시간 데이터를 활용해‬‭독특한 고객 경험을‬
‭창출하는 마케팅 전략‬‭이다.‬‭목표는‬‭고객에게 적절한 메시지를 적시에 적절한 채널을‬
‭통해 제공하는 것입니다. 이를 통해 전환율, 고객 평생 가치 및 수익을 높이는 데 도움이 될 수‬
‭있습니다.‬
‭—----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------‬

‭With the help of AI algorithms,‬‭eCommerce platforms‬‭can analyze‬‭vast‬
‭amounts of data about individual customers' preferences, browsing history, purchase‬
‭behavior, demographics, and other factors to deliver highly personalized shopping‬
‭experiences.‬
‭[번역기]‬‭AI 알고리즘의 도움으로 전자상거래 플랫폼은 개별 고객의 선호도, 검색 기록,‬
‭구매 행동, 인구통계 및 기타 요인에 대한 방대한 양의 데이터를 분석하여 고도로‬
‭개인화된 쇼핑 경험을 제공할 수 있습니다.‬

‭In fact, AI for eCommerce delivers‬‭more than a‬‭25%‬‭improvement‬‭in‬
‭customer satisfaction, revenue, or cost reduction. These statistics help demonstrate the‬
‭growing importance of AI in the eCommerce industry, and the potential benefits it can‬
‭provide for both businesses and consumers.‬
‭[번역기]‬‭실제로 전자상거래용 AI는 고객 만족도, 수익 또는 비용 절감 측면에서 25%‬
‭이상의 개선을 제공합니다. 이러한 통계는 전자상거래 산업에서 AI의 중요성이 커지고‬

https://www.bloomreach.com/en/blog/2023/why-ai-is-the-future-of-e-commerce


‭있으며 기업과 소비자 모두에게 AI가 제공할 수 있는 잠재적 이점을 보여주는 데 도움이‬
‭됩니다.‬

‭Hence, it's evident that AI-driven hyper-personalization stands as a major trend in‬
‭eCommerce AI. This trend not only enriches the shopping journey for customers but‬
‭also boosts satisfaction levels and‬‭plays a vital‬‭role in business‬
‭advancement‬‭.‬
‭[번역기] 따라서‬‭AI 기반의 초개인화가 전자상거래 AI의‬
‭주요 트렌드‬‭라는 것은 분명합니다. 이러한 추세는 고객의 쇼핑 여정을 풍요롭게‬
‭할 뿐만 아니라 만족도를 높이고 비즈니스 발전에 중요한 역할을 합니다.‬

‭3.‬ ‭18 Ways to use ChatGPT for your‬
‭Dropshipping store‬

‭ChatGPT can handle customer inquiries, recommend products, and‬
‭even provide support without the need for a human operator. When you‬
‭integrate ChatGPT into Dropshipping operations, you can efficiently‬
‭manage customer communication, streamline processes, and ultimately‬
‭boost sales‬‭.‬

https://blog.ecomhunt.com/2023/02/18/how-to-increase-your-online-store-sales-with-chatgpt/


‭4.‬ ‭쇼피파이플랫폼에서의 ChatGPT 활용‬



‭(*)‬‭주요 용도‬‭:‬
‭-‬ ‭SEO‬
‭-‬ ‭Product Description, Product Review‬
‭-‬ ‭Ads, Blog, Social Auto Post‬



‭5.‬ ‭드랍쉬핑 입문셀러 로서의 주요 활용‬

‭●‬ ‭첫 번 째‬‭가…..부족한 eCommerce 지식 과 경험에 대한 “대안” 이 됨.‬

‭(*) AppScenic‬

‭(*) AI Shopify Store Builder‬



‭●‬ ‭구매전환율 상승 (예 : Best Match in eBay marketplace) 에 도움‬

‭(*) 이베이 마켓플레이스에서의 판매 경우‬



‭2배 scale-up 하면….‬

‭●‬ ‭시간의 효율적인 활용 (시간 = 돈)‬
‭-‬ ‭드랍쉬핑판매는 무한한 리쏘스 들 이 있음으로, “돈 버는 일 하는데” 시간을‬

‭많이 투자 하면 할 수록 더 돈 이 많이 벌리는 비즈니스.‬
‭-‬ ‭“준비” 와 “action” 이 있으면….국내의 대부분 셀러들은, “준비하는데‬

‭시간을 많이 사용함”.  (이 준비하는 일 은 시간이 많이 걸리기에,‬
‭ChatGPT한테 맡기고…우리는 action에 많은 시간을 사용해야 돈 을 벌 수‬
‭있음)‬

‭(*) 극단적인 예 이지만….. chatGPT 가 나오기 전 에는, “사이즈표” 를 찾는데 시간이‬
‭걸렸으나…‬



‭●‬ ‭New business 진입 #1 : POD (Print On Demand) 판매‬
‭-‬ ‭더 이상 디자이너들의 전유물이 아님‬

‭By following these steps‬‭, you can effectively sell‬‭designed t-shirts‬
‭using an AI image generator and build a successful online business.‬





‭●‬ ‭New business 진입 #2 : Digital greeting card 판매‬
‭-‬ ‭미국에서의 Greeting card : 65억장 / Year‬
‭-‬ ‭e-Cards greeting card 로 옮겨가는 추세 : CAGR 4.2%+‬



‭6.‬ ‭Shopify Hub몰 에서의 실전 (간단 예)‬
‭-‬ ‭예 : Father’s day (2024.6.16 일요일)‬

‭(*) 쇼피파이 플랫폼에서의 드랍쉬핑판매 방법‬
‭-‬ ‭Open marketplaces‬
‭-‬ ‭SNS market‬
‭-‬ ‭개인쇼핑몰‬

‭●‬ ‭Find a niche‬
‭You can use ChatGPT's vast knowledge base to dive deep into research and gather‬
‭valuable insights about emerging markets and niche ideas.‬



‭●‬ ‭Best selling item 찾기‬



‭●‬ ‭아니면….이렇게 물어볼 수 도 있겠죠‬



‭●‬ ‭AppScenic에 상품이 있으면, 바로 리스팅 시작하고…없으면, 또다시 ChatGPT 한테‬
‭물어봄.‬

‭●‬ ‭Communicating with suppliers‬

‭(*) 아래는, ChatGPT 가 만들어 준….이메일 레터‬

‭Subject: Partnership Opportunity for Dropshipping Business‬

‭Dear [Supplier's Name],‬



‭I hope this letter finds you well. My name is [Your Name], and I am reaching out to you on behalf‬
‭of [Your Dropshipping Business Name]. As a growing e-commerce company specializing in‬
‭[brief description of your niche or products], we are always looking to expand our product‬
‭offerings and establish meaningful partnerships with reliable suppliers like your esteemed‬
‭company.‬

‭After thorough research and consideration, we are impressed by the quality and uniqueness of‬
‭the products offered by [Supplier's Company Name]. Your commitment to [mention any specific‬
‭values or aspects that attracted you to their products] aligns perfectly with our mission to‬
‭provide our customers with exceptional and sought-after items that exceed their expectations.‬

‭We firmly believe that a partnership between [Your Dropshipping Business Name] and‬
‭[Supplier's Company Name] would be mutually beneficial. By collaborating with your company,‬
‭we aim to enhance our product range, deliver remarkable customer experiences, and drive‬
‭growth for both parties through our online platform and marketing efforts.‬

‭Our dropshipping model ensures a seamless and hassle-free process for suppliers, allowing‬
‭you to focus on crafting and supplying exceptional products while we handle the logistics and‬
‭customer service aspects efficiently. We are committed to building a transparent and‬
‭cooperative relationship based on trust, open communication, and shared success.‬

‭We are excited about the possibility of featuring your products in our collection and introducing‬
‭them to a wider audience of discerning customers. Your expertise and dedication to excellence‬
‭make [Supplier's Company Name] an ideal partner for us, and we look forward to exploring the‬
‭potential opportunities for collaboration.‬

‭I would appreciate the opportunity to discuss this partnership further and explore how we can‬
‭work together to achieve our mutual goals. Please feel free to reach out to me at [Your Contact‬
‭Information] to schedule a meeting or discuss any queries you may have.‬

‭Thank you for considering this partnership proposal. We are eager to take the next steps toward‬
‭a successful collaboration and bring exceptional products to our customers through our shared‬
‭efforts.‬

‭Warm regards,‬

‭[Your Name]‬
‭[Your Position]‬
‭[Your Dropshipping Business Name]‬
‭[Contact Information]‬



‭●‬ ‭Selling points로 구매전환율 올리기 ( in title & product‬
‭description page)‬

‭●‬ ‭Photo image quality up‬

‭●‬ ‭내 리스팅에 대하여, 잠재고객의 technical questions 에….ChatGPT 활용하여‬
‭응대‬

‭●‬ ‭이 외에도, 각종 업무에 도움주는 무 한 한 Helper‬



‭6. Limitations of using ChatGPT for‬

‭Dropshipping‬
‭However, every tool has an Achilles' heel, and ChatGPT is no exception.‬

‭Here are some precautions to keep in mind when using ChatGPT:‬

‭Knowledge till 2021‬‭. ChatGPT's training only goes‬‭up until 2021. If you‬
‭need the latest insights or industry trends, it's best to use Google search.‬
‭However, ChatGPT is introducing web browsing soon, which will resolve‬
‭this issue.‬

‭Plagiarism‬‭. ChatGPT is known for regurgitating content‬‭directly from the‬
‭data it has been trained on. So use plagiarism tools like‬‭Grammarly Pro‬
‭to ensure the work is original.‬

‭ChatGPT downtime‬‭. When the server load is high, and‬‭ChatGPT‬
‭reaches its maximum capacity, it gives a 'ChatGPT at capacity!' error‬
‭message. It happens quite often for free users. That's why you should‬
‭have alternative plans in case ChatGPT is temporarily unavailable.‬

‭Incorrect statistics‬‭. Double-check any statistics‬‭or numerical data‬
‭generated by ChatGPT since it's known for creating fictional statistics‬
‭that sound convincing.‬

https://dodropshipping.com/grammarly-premium?aff_sub2=dropshipping-with-chatgpt_amcid-I226gmQYreI3lYqBP7beJ


‭7. 요약 및 결언‬

‭ChatGPT or AI 는, 우리의 업무에…판매에 많은 도움을 줄 수 있지만, AI 는 단순히 Robot 이라는‬
‭사실을 잊지 말아야 합니다. 즉, 우리가 시키는 대로 하는 “도구” 중 의 하나일 뿐 입니다.‬

‭회사에서, 직원에게 일을 시킬 때 도 “우리가 모르면…” 일 을 시킬 수 없습니다.‬
‭내가 모른다고, 직원에게 “회사의 운명” 을 맡기지 않습니다.‬

‭이렇듯, 우리는‬‭ChatGPT를 활용 하여서, 우 리 의 “부 족 한 시‬
‭간 을 보 충”‬‭하는 것 입니다. (시시각각 변화하는 환경에 대해서, 우리는 끊임없이 공부를‬
‭하여야 하는데, 그 방대한 자료들을 공부할 시간이 부족합니다. 그래서, 우리는 ChatGPT 가‬
‭학습한 자료들을 활용하여, 우리의 일 에 performance를 내야 하는 것 입니다)‬

‭입문셀러 로 서‬‭, 당연히 겪게 되는…..”지식 과 경험” 의 부족 도, (학습된)ChatGPT‬‭의‬
‭지식을 활용하여 극복 노력을 하며, 더불어 ChatGPT 로 인하여….입문 후 수년이 걸리던 레벨-up‬
‭의 기간을 단축하는 것 입니다.‬

‭그 러 나‬‭, 인간 과 달리 결정이나 판단의 능력이 없음을 명심하여야 합니다. 결과에 대한‬
‭책임은 우리가 지는 것 임으로….‬

‭기타…., 영어가 모국어 가 아닌 우리에게는…ChatGPT를 활용하여, 영어의 native speaker 들과‬
‭동등한 경쟁을 하는 것 이 가능해 진 것 도 좋은 일 이죠.‬

‭요약하면,‬‭ChatGPT가 학습한 정보를 활용하여,‬
‭●‬ ‭모르는 일 에 대한 “가이드” (insights, brain-storming) 얻기‬
‭●‬ ‭리서치에 걸리는 시간 단축‬
‭●‬ ‭업무 나, 판매의 퍼포몬스 향상‬

‭●‬ ‭결국….‬‭비서 같은 역할을 맡김으로서, 난 “돈” 버는 일 에 더 집중 할 수 있게 된 것‬
‭입니다.‬



‭뽀너스‬



‭Here….‬

‭(내 가 맨 날 하 는 말)‬
‭………………………………………………………………………………………………………….‬

‭Tool 을 잘 쓰는 셀러는…금방 부자가 될 수 있음‬

‭………………………………………………………………………………………………………….‬

https://prisync.com/

